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Verkaufs- 
argumente

Nuclias – Ihre Eintrittskarte in einen lukrativen Markt
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Was Kunden sagen: 

Nuclias lohnt sich 
insbesondere für: 
IT-Reseller, die ihr Managed Services Portfolio 
durch kontinuierlich steigende Umsätze und 
regelmäßige Einnahmen lukrativer machen wollen.

Managed-Services-Provider, die ihr Angebot um 
eine zuverlässige Lösung erweitern möchten, die 
einfach zu installieren und zu warten ist.

Mit Nuclias haben Sie 
gute Argumente:
„Ich kann Ihnen ein bewährtes, 
sicheres Netzwerk anbieten und 
es für Sie remote verwalten“

„Wie lässt sich unser Netzwerk am besten erweitern?“ 
„Unser Netzwerk fällt manchmal aus oder ist zu langsam.“
„Wir haben weder die Fähigkeiten noch die IT-Ressourcen 
im Haus.“
„Ist mein Netzwerk sicher?“
„Wie kann ich mein Netzwerk von überall aus im Auge 
behalten und steuern?“
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Nuclias ermöglicht eine zeitsparende 
Installation und Verwaltung von 
kabellosen und kabelgebundenen 
Netzwerken und schafft eine 
langfristige, profitable 
Kundenbindung.

Nuclias ist eine umfassende 
Netzwerklösung, die einfach 
per Cloud verwaltet wird
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1.

Langfristig  
erfolgreiche 
Kundenbeziehungen 
Statt nach der Installation den Kundenkontakt zu verlieren, 
verhilft Ihnen Nuclias als fortlaufender Service zu langfristig 
treuen Kunden. Einmalige, punktuelle Investitionen werden 
durch regelmäßig wiederkehrende Umsätze bei enger 
Kundenbindung ersetzt.
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2.
Kosten   
optimieren 
Dank Nuclias müssen Sie nicht 
länger Ihre Spezialisten zur 
Installation einkalkulieren.  
Nuclias Geräte werden einfach 
mit dem Netzwerk verbunden. 
Die Konfiguration, Verwaltung 
und Wartung kann danach 
einfach vom Büro aus in der 
Cloud erfolgen. 

Der Einsatz von Nuclias 
erlaubt Ihnen kontinuierliche 
Einsparungen von etwa 20-30%. 
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Wettbewerbsvorteile 
sichern 
Bei einem wichtigen Ereignis benachrichtigt Sie Nuclias 
gleich per E-Mail, so können Sie proaktiv reagieren und 
einen perfekten Service bieten. Ihre Kunden werden es 
Ihnen mit Folgeaufträgen danken. 

3.
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4.

Konkurrenzfähige  
Preise, gute Margen
Es gibt andere Cloud-verwaltete Lösungen, die jedoch komplexer 
und teurer sind. Nuclias von D-Link ist nicht nur preisgünstiger, 
sondern bietet Ihnen auch hohe Margen. Ihre Kunden profitieren 
dabei von der hohen Flexibilität und unkomplizierten Bereitstellung 
Ihres Nuclias basierten Netzwerkes.

Dieselbe 
Konnektivität, 
weniger Kosten 

8 Verkaufsargumente für Cloud-Netzwerklösungen von D-Link www.dlink.com



5. Kurze 
Projektzyklen
Vom Verkauf über die Installation bis zur 
Abrechnung – Nuclias sorgt für schnelle 
Umsetzung. Access Points und Netzwerk-
Switches werden mit geringem Aufwand via 
Cloud bereitgestellt – einfacher geht‘s nicht.
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Verkaufen  
Sie zuverlässige 
Technologie und eine 
vertrauenswürdige 
Plattform 

Nuclias verfügt über leistungsstarke Access Points und verwaltet 
Switches, die zentral über die Cloud gesteuert werden. Über 
50.000 Netzwerke wurden bisher schon auf unserer globalen 
Tier-1-Serviceplattform in Betrieb genommen.

6.
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Transparente  
Kosten
Sie können Ihre bedarfsgenau ausgerichtete Preisstruktur 
(„Pay-as-You-Grow“) anhand klarer Fixkosten definieren. 
Durch einfache Bereitstellung ohne zusätzliche 
Lizenzgebühren ist Ihre Preisstruktur gut kalkulierbar. 
Ihre Gewinne lassen sich somit leicht vorausbestimmen 
und Ihre Planung wird vereinfacht.

7.
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8.
Wartung 
und Ausbau 
leicht 
gemacht  
Beim Ausfall eines Access 
Points kann einfach ein 
Ersatzgerät verwendet 
werden. Notfalleinsätze in 
der Nacht und aufwändige 
Wartungsmaßnahmen gehören 
der Vergangenheit an. Möchte 
ein Kunde einen neuen 
Standort zuschalten oder 
einen vorhandenen Standort 
erweitern, kann dies einfach 
in das Pay-as-You-Grow-
Angebot integriert werden.
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Warum D-Link? 
Wir sind ein globales Unternehmen mit lokalem Fokus, das 
Ihnen in allen Belangen als verlässlicher Partner zur Seite 
steht. Über 95 % der Reseller, zu denen wir direkten Kontakt 
pflegen, sind mit unserem Service zufrieden, während  
96 % unseren technischen Support positiv bewerten.

Viele per Cloud verwaltete Netzwerklösungen verfehlen 
die heutigen Anforderungen von Resellern. Deshalb haben 
wir Nuclias so zugänglich wie möglich gestaltet, ohne 
Kompromisse bei Qualität oder Zuverlässigkeit der  
Plattform einzugehen.

8 Verkaufsargumente für Cloud-Netzwerklösungen von D-Link www.dlink.com



Nächste Schritte
Wir zeigen Ihnen, wie Nuclias funk-
tioniert, wie leicht Einrichtung und 
Verwaltung sind und wo wir der Kon- 
kurrenz einen Schritt voraus sind –  
in unserer

Was Nuclias 
auszeichnet:

Attraktiv für Kunden
• Hochsicheres Unternehmens-WLAN
• Smart managed kabelgebundene 

Netzwerke
• Transparentes Abrechnungsmodell
• Kein internes IT-Personal erforderlich
• Einfacher Internet-Zugang für Ihre 

Besucher 
• Bezahlung nach tatsächlichem Bedarf
• Buy-as-You-Grow“ (einfaches Hinzufügen 

von Access Points, Switches und neuen 
Netzwerken)

Sie können Netzwerke ohne zusätzliche Schulung 
installieren und verwalten 

Sie können Kunden jeder Größe gewinnen – bis 
hin zu Unternehmen mit mehreren Standorten

Rentabel für Ihr Geschäft
• Keine hohe Vorabinvestition
• Kein teurer technischer Außendienst
• Automatische Überwachung & 

Benachrichtigung per E-mail
• Höhere Marge bei der Installation
• Höhere Marge für Verwaltung
• Eine moderne Lösung zur 

Gewinnmaximierung

technischen Übersicht >


